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nova Steady HealthCare: +41% seit 01.01.2017
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21% Uberrendite bei Volatilitit unter der des Sektorindexes !
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nova funds: DAS TEAM STELLT SICH VOR

Fondsmanager

DR. ANDREAS BISCHOF, MOLEKULARBIOLOGE
MANAGING PARTNER

Dr. Bischof betreute als Investment Manager Healthcare iber mehr als 8 Jahre eines der weltweit grofiten

Aktienportfolios im Gesundheitssektor (iber EUR 1 Mrd. AuM) bei Allianz SE / Allianz Global Investors.
Zuvor arbeitete er 6 Jahre als Aktienanalyst Biotechnology / Healthcare bei Sal. Oppenheim und Cheuvreux.
Herr Bischof ist promovierter Molekularbiologe.

OLIVER KAMMERER, VOLKSWIRT
MANAGING PARTNER

Herr Kdmmerer hat langjahrige Erfahrung als Aktienanalyst Healthcare bei verschiedenen international tatigen

Investmentbanken. Als Head of European Equity Research und Head of Healthcare Equity Research bei der
West LB war er auch fur die Alphagenerierung der Anlageempfehlungen verantwortlich.
Herr Kdmmerer ist Dipl. Volkswirt.

! = R y

N

Prof. Dr. Wolfgang Issing Prof. Dr. Michael Kann Prof. Dr. Matthiaé eitner Prof. Dr. Peter Schwendner

-

Komplementare Expertise und Kompetenzen in allen wichtigen Bereichen

AuM = Assets under Management. Investment track record und weitere Informationen im Appendix auf S. 20 und S. 21, sowie auf www.novafunds.biz/team. Seite 3



http://www.novafunds.biz/team

Gesundheitssektor (1/4)

WAS SIND DIE WACHSTUMSTREIBER DES GESUNDHEITSSEKTORS ?
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= Kurz-, mittel- und langfristig wirkende, fundamentale Treiber des Sektorwachstums
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Gesundheitssektor (2/4)

WOHER RUHRT DIE ATTRAKTIVITAT DES SEKTORWACHSTUMS ?
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= Nachhaltige Gewinnchancen fur Qualitatsunternehmen

Quelle: OECD, nova funds. BIP = Bruttoinlandsprodukt. Graphik indexiert auf 100 im Jahr 2010 Seite 5



Gesundheitssektor (3/4)

J
GROSSE STETIGKEIT DES GEWINNWACHSTUMS IM GESUNDHEITSSEKTOR S| |’F

Gewinntrend MSCI World Index im Vergleich zu anderen GICS Industrien
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Die groRe Stetigkeit seines EPS-Wachstums pradestiniert den Gesundheitssektor
fur langfristige, wachstumsorientierte UND zugleich risikoaverse Investitionen

Gewinnentwicklung der Indizes MSCI World, -Health Care, -Energy, -Financials, -Materials, indiziert auf 100. Quelle: Datastream, nova funds Seite 6
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Gesundheitssektor (4/4)

V4
WELCHE SUBINDUSTRIEN BEINHALTET DER GESUNDHEITSSEKTOR ? y
1 Biotechnology @ 2 Pharmaceuticals QQ‘
(hochriskant) (kaum Wachstum) ‘

,Typische” Gesundheitsaktien

JAndere* Gesundheitsaktien

3 HC Distributors N (ber 1.700 4 HC Equipment |=|
borsennotierte

5 HC Facilities & -andere” 6 HC Services
Gesundheits-

7 HC Supplies 6-6 uir:]tzrir;z;ngn 8 HC Technology 2
Subindustrien

9 LS Tools & Services 7\ 10  Managed HC T

v

Der Gesundheitssektor bietet viel mehr als nur Pharma und Biotech,
sondern viele weitere hochinteressante Geschaftsmodelle und Unternehmen

. HC* = Healthcare. Detailliertere Beschreibung der Subindustrien und nova SHCs Investmentuniversum auf S. 23-25. Quelle: MSCI / GICS, nova funds. Seite 8



Investmentbeispiel (1/3)

SUBINDUSTRIE : LIFE SCIENCES TOOLS & SERVICES

Eurofins (Frankreich)
»  Weltmarktfiihrer bei Nahrungsmitteltests

(S -
%o:» cu I‘Ofl ns - >400 Labors in 44 Landern, >35.000 Mitarbeiter
* 2017 Umsatz EUR 3,0 Mrd., bereinigter Gewinn EUR 299 Mio.

GroRe Stetigkeit des Geschaftsmodells basiert auf

» Kleinteiliger Umsatzstruktur: Umsatzstarkster Kunde generiert nur ca. 2% des Gruppenumsatzes,
>360 Mio.Tests p.a., Portfolio aus >150.000 verschiedenen Tests

» Vorteilhafter Wettbewerbsstruktur: Wettbewerb ist hochfragmentiert und in vielerlei Hinsicht unterlegen
* Nichtzyklische Natur der Nachfrage

Nachhaltigkeit des Umsatz- und Gewinnwachstums basiert auf

*  Marktwachstum 100-200 Bp uber BIP der OECD-Lander, Treiber verstarkte Regulierung (REACH, COOL, PRC, FSMA),
erhohte Sensitivitat der Konsumenten, Lebensmittelskandale, verstarktes Outsourcing, fortschreitende Globalisierung

»  Wachstumsstrategie organisch und akquisitorisch:
Zukauf & Integration kleiner Wettbewerber vergroRert sukzessive EUFIs Marktanteil und verbreitert geographische Prasenz

v

Hochattraktives Geschaftsmodell — auBerhalb von Pharma & Biotech

Quelle: Eurofins, Thomson Reuters Datastream. nova funds. Weitere Investmentbeispiele im Appendix. Seite 9



Investmentbeispiel (2/3)

SUBINDUSTRIE : HEALTH CARE TECHNOLOGY

Marktfiihrer bei IT-Komplettlosungen fiir den Gesundheitsbereich

0 .
1! Ce r n e r Krankenhauser, Artzpraxen, Apotheken

2017 Umsatz USD 5,1 Mrd., Gewinn USD 721 Mio., ca. 25.000 Mitarbeiter

GroRe Stetigkeit des Geschaftsmodells basiert auf

*  Wiederkehrender Natur der Lizenzeinnahmen

* Breiter Kundenbasis: Cerners Software wird in >25.000 Einrichtungen eingesetzt

»  Sehr hohen Markteintrittsbarrieren, u.a. auf Grund von Cerners dominanter Position

Nachhaltigkeit des Umsatz- und Gewinnwachstums basiert auf

«  Wachstum der adressierten Markte von 9 % CAGR 2012-2020 auf USD 185 Mrd. von USD 90 Mrd.,
»  Zunahme der Dokumentationsanforderungen & Vernetzung

+ Steigendem Kostendruck im Gesundheitswesen (Fokus auf Qualitat & Kosten)

v

Hochattraktives Geschaftsmodell — auBerhalb von Pharma & Biotech

Quelle: Cerner, nova funds. Weitere Investmentbeispiele im Appendix. Seite 10



Investmentbeispiel (3/3)

SUBINDUSTRIE : HEALTH CARE SUPPLIES

Align Technologies (USA)
»  WeltmarktfUhrer bei transparenten Zahnspangen aus Kunststoff

o]
a I I n *  Weltweite Prasenz, >4.300 Mitarbeiter
* 2017 Umsatz USD 1,5 Mrd., Nettogewinn USD 231 Mio.

GroRe Stetigkeit des Geschaftsmodells basiert auf

* Kleinteiliger Umsatzstruktur: Im 4. Quartal 2017 belieferte ALGN 44.985
Zahnarzte/Kieferorthopaden mit mehr als 255.000 Behandlungssatzen, Erkennen Sie den
entsprechend einem durchschnittlichen Umsatz von USD 1.300 / Behandlungssatz Unterschied?

» Vorteilnafter Wettbewerbsstruktur: Wettbewerber agieren nur lokal,
sie sind daher den Skalenvorteilen von ALGN klar unterlegen

» Hohe Resilienz der Nachfrage, insbesondere bei Jugendlichen mit Zahnfehlstellungen

Nachhaltigkeit des Umsatz- und Gewinnwachstums basiert auf

«  Stark Uberproportionalem Wachstum des adressierten Marktsegments,
da durchsichtige Zahnspangen konventionelle kontinuierlich verdrangen

*  Organischem Wachstum und auf Vermarktungspartnerschaften

-

Hochattraktives Geschaftsmodell — auBerhalb von Pharma & Biotech

Quelle: Align Technology, Thomson Reuters Datastream. nova funds. Weitere Investmentbeispiele im Appendix. Seite 11



Der Fonds im Uberblick

DER FONDS : nova STEADY HEALTH CARE IM UBERBLICK

nova SHC investiert in Aktien von Unternehmen mit besonders stetigen, risikoarmen Geschaftsmodellen
und nachhaltigen Wettbewerbsvorteilen in den ,,anderen” Subindustrien des Gesundheitssektors

risikoavers, da er in besonders stetige
und etablierte Geschaftsmodelle investiert

differenziert, da er in diejenigen Subindustrien
des Gesundheitssektors investiert, die von

Attraktive Wertentwicklun
J typischen Sektorfonds vernachlassigt werden

bei unterproportionalen Schwankungen g<<
Y

. /&»
fundamental, da er von vielver-
\Q’ sprechenden Entwicklungen in der
v Gesundheitsindustrie profitiert
nova SHC ...

langfristig ausgerichtet und

‘ investiert Uber Zyklen hinweg

nova SHC investiert fundamental getrieben und risikoavers
in wenig beachteten Subindustrien des weltweiten Gesundheitssektors

Seite 12



Erfolgsfaktoren

Y
DER FONDS : WAS MACHT nova SHC ERFOLGREICH? Sﬁé_
n Differenzierte Portfolioallokation S. 14 -
n Differenzierter thematischer Fokus S. 9-11, 15‘
n Differenzierte Portfoliokonstruktion S 164
n Klar definierter Investmentprozess S. 174_
H Vielschichtiges Risikomanagement S.18A_

v

Erfolg des Fonds resultiert aus dem Zusammenspiel dieser Elemente

Seite 13



nova SHC

Typischer
Gesundheitsfonds
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DIFFERENZIERTER THEMATISCHER FOKUS
nova SHC : STETIGE GESCHAFTSMODELLE IN WACHSTUMSSEGMENTEN

Credo: ,,Eine uberlegene operative Performance eines Unternehmens
generiert - zumindest mittelfristig - auch eine liberlegene Performance seiner Aktie*

nova SHC meidet N nova SHC praferiert
Subindustrie Biotechnologie

N
A

Stetige, risikoarme Geschaftsmodelle

N
A

Direktinvestments in Emerging Markets Kontinuitat des Umsatzwachstums /

N
A

Substanzielle “binare” Ereignisse / Kurstrigger Kontinuitat des Gewinnwachstums

N
A

Strukturell schwache / unpassende Unternehmen Nachhaltigkeit der Wettbewerbsvorteile

N
A

Tiefgreifende Restrukturierungsfalle Nachhaltigkeit des Wertschopfungspotentials

=>» Praferenz fur ,Marathonlaufer” vs. ,Sprinter

v

,Qualitat setzt sich durch*

Siehe auch Investmentbeispiele im Appendix. Seite 15



DIFFERENZIERTE PORTFOLIOKONSTRUKTION
nova SHC : KONZENTRATION, KEIN BENCHMARK-TRACKING

nova STEADY HEALTHCARE TYPISCHER HC-FONDS

MSCI World Healthcare Globaler HC-Index

BENCHMARK oder zusammengesetzt aus lokalen HC-Indices
Nein Ja
Auswahl und GroRe der Portfolio-Positionen vollig Benchmark bestimmt Auswahl und GroRe
BENCHMARK- . . - : ..
unabhangig von ihrem Vorhandensein in der der Portfolio-Positionen
TRACKING
Benchmark
Hoher Active Share von >90%
MARKT- Mid Cap Large Cap
KAPITALISIERUNG  Fokus auf Marktkapitalisierungen von EUR 1-20 Mrd.
PORTFOLIO- Konzentration Diversifikation
ANSATZ 20 - 30 Qualitatstitel 94 Aktien im Mittel, teilweise deutlich mehr
Initiale Gleichgewichtung Starke Ungleichgewichtung
GEWICHTUNG dadurch Reduzierung des Kumulrisikos orientiert sich an Gewicht in Benchmark

v

nova SHC: Differenzierte Portfoliokonstruktion ermoglicht
differenziertes Risiko/Rendite-Profil

Quelle: auditierte Berichte von 76 Healthcare-Fonds, nova funds Seite 16



INVESTMENTPROZESS
nova SHC: STARKE VERQUICKUNG BEIDER FONDSMANAGER

‘ > 3.400 Aktien '

Healthcare-Universum ~ Kriterien

serening 2 080 00 .00 o ¢coltl (ST

.... o®a0 0 .: ... ... LIPS ..... Marktkapitalisierung?
- A
E . ca. 200-300 Aktien . Vorgehensweise (77
m Top Down-Segmentanalyse Attraktive Themen & EﬂtWICk'Uﬂgen é

Verf i

= 00000000 schvicher Arclycen  [IES
g 60 Akli Schriftform erzwingt <=
- ‘ ca. 1en ' konsistente Argumentation und >
o Aktienanalyse Hinteriagung M
A Bottom-Up-Aktienanalyse =
8 0000 Owner-Challenger-Prinzip m
m P
7)) L |

7 ‘ ca. 45 Akfien ’ 4-Augen-Prinzip

Kritische Diskussion und Hinterfragung Stock Selection Einstimmigkeit erforderlich fiir

PP Investition

‘ 20-30 Aktien '
Uberwachung durch KVG POthO"O Uberwachung durch nova
o0

Risikomanagement ist integraler Bestandteil eines jeden Schrittes
des Investmentprozesses

17



RISK MANAGEMENT //
nova SHC: VERSCHIEDENARTIGE RISIKOBEGRENZUNGEN i{ I’/

GRUNDSATZLICHE RESTRIKTIONEN MARKTKAPITALISIERUNGSGRENZE

> Keine Leerverkaufe > Mindestens 90% des Fondsvolumens
» Kein Leverage in Marktkapitalisierungen > EUR 1 Mrd.
> Keine Direktinvestments in Schwellenlandern

> Keine Investitionen in Biotechnologiepapiere

DIVERSIFIKATIONSVORGABEN INVESTMENTPROZESS
> Der Fonds muss immer in 6 der 9 “zulassigen” > Kombinierter Top-Down / Bottom-Up Ansatz
Subindustrien investiert sein y Schriftform

> Die Anzahl Portfoliopositionen betragt mindestens 20

> GroRe der Einzelpositionen limitiert
durch UCITS-Kriterien (“5-10-40"-Regel)

-

Vielschichtige Risikobegrenzungen zusatzlich
zur Risikoaversion im Stockpicking

N~

Owner-Challenger-Prinzip

A

Einstimmigkeit / 4-Augen-Prinzip

Seite 18



Zusammenfassung

J
nova SHC : BESONDERER FOKUS, RISIKOAVERS, WACHSTUMSSTARK Sl |’”

> Fokus auf non-Biotech- / non-Pharma-Subindustrien im Wachstumsmarkt Gesundheit

::l)\}\IjII:Ei?hEA[\éiIE SR TE > Fokus auf besonders stetige .und risikoarlme Geschaftsmodelle
> Fokus auf besonders langfristiges, defensives Wachstum
> Kein Benchmark-Tracking / Hoher Active Share
DIFFERENZIERTE > Konzentriertes Portfolio aus max. 30 Positionen
PORTFOLIOKONSTRUKTION . o
> Fokus auf ,mittelgroRe” Marktkapitalisierungen
]
|
DIFFERENZIERTES

) Attraktive W i ittli isi
RISIKO/RENDITE-PROFIL ttraktive Wertentwicklung trotz unterdurchschnittlichen Risikos

-

nova SHC: Vorteilhaftes Rendite/Risiko-Profil
durch risikoaverses Stockpicking, Portfoliokonstruktion, Sektorexpertise

Seite 19



Konditionen

nova SHC : KONDITIONEN v
A

ANLAGEUNIVERSUM Globaler Gesundheitssektor ohne Schwellenlander, Subindustrie Biotechnologie
ANLAGEZIEL Uberdurchschnittliche Wertentwicklung bei unterproportionalen Schwankungen
RECHTSFORM In Deutschland domizilierter, offener UCITS-Fonds; borsentagliche Anteilsriickgabe
KVG/VERWAHRSTELLE Universal Investment-Gesellschaft mbH / Hauck & Aufhduser Privatbankiers KGaA
MINDESTERSTINVESTITION Tranche P: Keine Tranche I: EUR 100.000
AUSGABEAUFSCHLAG Tranche P: Max. 5,0%, bestimmt Verwahrstelle des Endanlegers Tranche I: Keiner
WKN / ISIN Tranche P: A1145J Tranche I: A1145H
ERTRAGSVERWENDUNG Tranche P: Ausschuttend Tranche I: Ausschuttend
MANAGEMENTFEE Tranche P: 1,6% Tranche I: 1,0%

Tranche P: 16% Tranche [: Keine

OUTPERFORMANCE-FEE

des Betrages, den die Anteilswertentwicklung die Entwicklung des MSCI World Health Care ibersteigt

v

nova SHC: Ein innovatives Produkt zu attraktiven Konditionen

Seite 20



nova SHC erschlielt Investoren eine sehr erfolgreiche,
jedoch bislang unzugangliche Investmentstrategie.
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Appendix

nova : WERDEGANG TEAMMITGLIEDER %

Dr. Andreas Bischof

Seit Juli 2013 Seit August 2014

Grunder, Geschaftsfuhrer-Gesellschafter Geschaftsfiihrer-Gesellschafter
nova funds GmbH, Miinchen nova funds GmbH, Miinchen
2004-2013 2004-2013

Investment Manager Healthcare Head of European Equity Research
Allianz SE, Miinchen West LB, London

2000-2004 1999-2004

Equity Analyst Healthcare Equity Analyst Healthcare
Cheuvreux, Frankfurt Julius Bar, Frankurt

1999-2000

Equity Analyst Biotechnology
Sal. Oppenheim, Frankfurt

-

Jeweils uber 19 Jahre Erfahrung im borsennotierten Gesundheitssektor

Seite 23



Appendix

DR. ANDREAS BISCHOF : INVESTMENT TRACK RECORD

Annualisierte, EUR-denominierte Rendite inkl. Dividenden, vor Kosten

AuM: immer >EUR 1 Mrd. 19.7% pa. 18.8% p.a.

14.0% p.a. [ 13.9% p.a. A

16.2% p.a.

10.0% p.a.
7.7% p.a.

" -3.1% p.a.
-4.5% p.a. -4.9% p.a.

-71.4% p.a. -7.9% p.a.

-12.1% p.a. W MSCI Europe B MSCI Europe Healthcare B Dr. Andreas Bischof

2005-2007 2006-2008 2007-2009 2008-2010 2009-2011 2010-2012

> Dr. Andreas Bischof realisierte zuvor nachhaltig und erfolgreich einen risikoaversen Investmentansatz
mit EUR 1-2 Mrd. AuM

> Dieser Investmentansatz hat seit 2006 den MSCI Europe und den MSCI Europe Health Care
deutlich outperformed

» 2006 — 2012 erzielte dieser risikoaverse Investmentansatz Uberrenditen von 2.9 - 12.6% p.a.

v

nova SHC fuhrt diese sehr erfolgreiche und risikoaverse Strategie weltweit fort

Quelle: Allianz Global Investors, nova funds Seite 24



Appendix

DER GESUNDHEITSSEKTOR : SEINE SUBINDUSTRIEN (1) s ’l* |'

1 Biotechnology

9 Health Care
Distributors

3 Health Care
Equipment

4 Health Care
Facilities

5 Health Care
Services

Unternehmen mit einem Fokus auf Erforschung, Entwicklung, Herstellung und / oder Vermarktung von Produkten, die
auf genetischen Analysen und Gentechnologie basieren. Beinhaltet Firmen die sich auf proteinbasierte Therapeutika
zur Behandlung menschlicher Erkrankungen spezialisieren. Exkludiert Unternehmen, deren biotechnologisch
hergestellte Produkte nicht in der Gesundheitsflrsorge eingesetzt werden.

Nicht anderweitig eingruppierte Distributoren
und Grohandler von Gesundheitsprodukten.

Hersteller von Apparaten und Geraten fur den Gesundheitsbereich. Beinhaltet medizinische Instrumente, Systeme zur
Verabreichung von Medikamenten, kardiovaskulare & orthopadische Hilfsmittel und diagnostische Instrumente.

Besitzer und Betreiber von Gesundheitseinrichtungen wie Krankenhauser, Pflegeheime,
Rehailitationszentren und Tierkliniken.

Nicht anderweitig eingruppierte Gesundheitsdienstleister. Beinhaltet Dialysezentren, medizinische Diagnostiklabors,
Apothekendienstleister und geschaftsunterstiitzende Dienstleistungen im Gesundheitssektor wie
Burodienstleistungen, Personaldienstleistungen, Inkassodienstleistungen

sowie Vertriebs- und Vermarktungsdienstleistungen

-

Der Gesundheitssektor bietet viel mehr als nur Pharma und Biotech,
sondern viele weitere hochinteressante Geschaftsmodelle und Unternehmen!

Quelle: MSCI / GICS, nova funds

Seite 25



Appendix

DER GESUNDHEITSSEKTOR : SEINE SUBINDUSTRIEN (II) s ’l* |'

Health Care
6 .
Supplies
- Health Care
Technology
8 Life Sciences
Tools & Services
10 Managed
Health Care
9 Pharmaceuticals

Nicht-anderweitig-klassifizierte Hersteller von Hilfsmitteln fur den Gesundheitssektor und Medizinprodukten.
Beinhaltet Produkte fur die Augenheilkunde, Krankenhausmaterialien, Kantlen und Spritzen.

Informationstechnologie-orientierte Dienstleister fur im Gesundheitssektor aktive Firmen. Beinhaltet Hersteller von
Anwendungs-, System- und / oder Datenprozessierungssoftware und internetbasierter Dienste ebenso wie IT-
orientierte Beratungsdienstleister flr Arzte, Krankenhauser und Unternehmen im Gesundheitssektor.

Unternehmen, deren Produkte und Dienstleistungen im weitesten Sinne die Erforschung, Entwicklung und Produktion
von Medikamenten unterstitzen und ermoglichen. Produkte sind analytische “Werkzeuge”, Instrumente, entsprechende
Einwegprodukte und Hilfsmittel, wahrend Dienstleistungen haufig im Bereich “Klinische Forschung” angesiedelt sind.
Firmen, deren Produkte und Dienstleistungen primar die Pharma-Industrie und die Biotech-Industrie adressieren.

Eigner und Betreiber von Health Maintenance Organizations (HMOs, “Krankenversicherer”)
und anderer kommerzieller “Gesundheitsflrsorgeprogramme”.

Unternehmen mit Fokus auf Erforschung, Entwicklung oder Produktion von Pharmaka.
Beinhaltet auch Tierarzneimittel.

-

Der Gesundheitssektor bietet viel mehr als nur Pharma und Biotech,
sondern viele weitere hochinteressante Geschaftsmodelle und Unternehmen!

Quelle: MSCI / GICS, nova funds

Seite 26



Appendix

VERGLEICH GESUNDHEITSSEKTOR vs. nova SHCs UNIVERSUM S| |'”

Managed Health Care m nova Universum = 222

Health Care Distributors 133

W Healthcare-Sektor = 3432
Health Care Technology

Life Sciences Tools & Services
Health Care Supplies

Health Care Facilities

Health Care Services

Health Care Equipment

Biotechnology

Pharmaceuticals 977

0 100 200 300 400 500 600 700 800 900 1000

v

Der Gesundheitssektor bietet viel mehr als nur Pharma und Biotech,
sondern viele weitere hochinteressante Geschaftsmodelle und Unternehmen!

Daten per 26.02.2017. Quelle: Thomson Reuters, nova funds Seite 27



Appendix

DIFFERENZIERTER THEMATISCHER FOKUS
nova SHC INVESTMENTBEISPIEL: HEALTH CARE DISTRIBUTORS

Henry Schein (HSIC)

»  Marktfuhrer in der Distribution von Zahn- und Tiermedizinprodukten
in Nordamerika und Europa

®
YAHENRY SCHEIN . 2016 Umsatz USD 11,6 Mrd., Gewinn USD 541 Mil., ca. 10.000 Mitarbeiter

« Langfristige Ziele: Umsatzwachstum 1-2% uber Marktwachstum,
niedriges zweistelliges organisches EPS-Wachstum

GroRe Stetigkeit des Geschaftsmodells basiert auf

«  Guter Diversifikation der Kundenbasis im Bereich der Zahnmedizin
(Zahnarzte, Schulen, Labore), die mehr als 50% des weltweiten Umsatzes ausmacht

»  Guter regionaler Diversifikation, die es HSCI als einzigem globalen Distributor ermaglicht,
regionale Konjunkturschwankungen besser auszugleichen

Nachhaltigkeit des Umsatz- und Gewinnwachstums basiert auf

» Langfristigkeit der Marktwachstum im Bereich der Zahnmedizin (ca. 4-6% p.a.) und Tiermedizin (ca. 6-7% p.a.),
die ein nachhaltiges mittleres einstelliges organisches Umsatzwachstum ermaglicht

»  Sukzessiven Marktanteilsgewinnen sowie Kostensynergien, die zusammen eine jahrliche Margenausweitung von ca. 20
Bp ermoglichen, so dass das Gewinnwachstum auch ohne Akquisitionen starker ausfallt als das Umsatzwachstum

-

Hochattraktive Unternehmensentwicklung auferhalb von Pharma und Biotech
Hochattraktive Kursentwicklung

Quelle: Henry Schein, nova funds Seite 28



Appendix

DIFFERENZIERTER THEMATISCHER FOKUS
nova SHC INVESTMENTBEISPIEL: HEALTH CARE EQUIPMENT

Steris (STE)

S T E R I S® » Fuhrende Marktposition in der Infektionspravention
—

Umsatz USD 2,2 Mrd., Gewinn USD 111 Mil., > 14.000 Mitarbeiter weltweit

» Ziele: Umsatzwachstum im mittleren bis hocheinstelligen Prozentbereich
EPS-Wachstum im zweistelligen Prozentbereich

)l

GroRe Stetigkeit des Geschaftsmodells basiert auf

*  Rekurrierender Umsatzstruktur: Der rekurrierendg_ Umsatzanteil von ca. 63% (wie z.B. Verbrauchsmaterialien,
Wartungsdienstleistungen) erhoht sich durch die Ubernahme von Synergy Health auf fast 75%

» Vorteilhalfter Diversifikation und attraktivem cross selling-Potential des Produktsortiments,
das breiter aufgestellt ist als das der Wettbewerber, vor allem in den Bereichen Infektionspravention und Surgical Solutions

Nachhaltigkeit des Umsatz- und Gewinnwachstums basiert auf

«  Kontinuitat des Marktwachstums: Der Anzahl chirurgischer Eingriffe wachst mit ca. 3-6% p.a. Steris profitiert davon der
dadurch stetig zunehmende Nachfrage nach Produkten zur Infektionspravention sowie Produkten flr den Operationssaal

«  Gezielten Akquisitionen zur Sortimentausweitung und zur regionalen Expansion

-

Hochattraktive Unternehmensentwicklung auferhalb von Pharma und Biotech
Hochattraktive Kursentwicklung

Quelle: Steris, nova funds Seite 29



Appendix

DIFFERENZIERTER THEMATISCHER FOKUS
nova SHC INVESTMENTBEISPIEL: HEALTH CARE SUPPLIES

Essilor (ESSI)
«  Marktfuhrer bei verschreibungspflichtigen Brillenglasern
E S S I LO R * Umsatz ca EUR 6,7 Mrd., Gewinn EUR 757 Mio., > 60.800 Mitarbeiter
« Ziele: > 6% organisches Umsatzwachstum p.a. bis 2018
EBITDA-Margenexpansion um 100 Bp. Uber diesen Zeitraum

SEEING THE WORLD BETTER

GroRe Stetigkeit des Geschaftsmodells basiert auf

» Kontinuitat des Marktwachstums: Der Markt fur Brillenglaser wachst um ca. 3-4% p.a., getrieben durch die steigende
Nachfrage aus Schwellenlandern (die Penetrationsrate betragt weltweit nur ca. 25%) und einer alternden Bevolkerung

« Kontinuitat der Produktinnovationen, die bei optischen Linsen Erneuerungszyklen unterstitzen und Essilors weltweite
Wettbewerbsposition starken (ca. 37% Weltmarktanteil bei Brillenglasern)

Nachhaltigkeit des Umsatz- und Gewinnwachstums basiert auf

»  Der oben genannten Kontinuitat von Innovationskraft und Marktwachstum sowie der fortschreitenden Konsolidierung der
Anbieter verschreibungspflichtiger Brillenglaser. Akquisitionen trugen bislang ca. 5.5% p.a. zum Umsatzwachstum bei

» Verbesserungen des Produktsortiments und Kostensynergien,
die beide zur nachhaltigen Margenausweitung und Uberproportionalem Gewinnwachstum flhren

-

Hochattraktive Unternehmensentwicklung auferhalb von Pharma und Biotech
Hochattraktive Kursentwicklung

Quelle: Essilor, nova funds Seite 30



Appendix

DIFFERENZIERTER THEMATISCHER FOKUS
nova SHC INVESTMENTBEISPIEL: MANAGED HEALTHCARE

AETNA (AET)
Drittgrosster US Krankenversicherer

* Umsatz ca. USD 60,3 Mrd., Gewinn USD 2,4 Mrd., ca. 57,3 Mio. Versicherte
» Ziele: hoch-einstelliges EPS Wachstum bis zum Jahr 2018 (ohne Humana) und

niedrig-zweistelliges EPS Wachstum nach erfolgter Akquisition von Humana

GroRe Stetigkeit des Geschaftsmodells basiert auf
«  Weitestgehender Konjunkturunabhangigkeit der Nachfrage nach Krankenversicherungen,
getrieben durch den demographischen Wandel und staatlich mandatiertem Versicherungsschutz

* Hohen Eintrittsbarrieren, da GroRenvorteile notig sind, um mit Anbietern von Gesundheitsprodukten und -dienstleistungen
(Krankenh@user u.a.) vorteilhafte Preise zu verhandeln

Nachhaltigkeit des Umsatz- und Gewinnwachstums basiert auf

*  Produktinovationen und opportunistischen Akquisitionen von Wettbewerbern
zur Ausweitung des Produktangebotes und zur Verbesserung der regionalen Distribution

» Verbesserung des Pramienmixes sowie der kontinuierlichen Erhohung der Pramien,
als auch auf GroRenvorteilen, die ermaoglichen, dass der Gewinn schneller wachst als der Umsatz

-

Hochattraktive Unternehmensentwicklung auferhalb von Pharma und Biotech
Hochattraktive Kursentwicklung

Quelle: Aetna, nova funds Seite 31



Appendix

DIFFERENZIERTER THEMATISCHER FOKUS
nova SHC INVESTMENTBEISPIEL: PHARMACEUTICALS

Zoetis (ZTS)
e *  Weltmarktfuhrer bei Arzneimitteln fur Nutz- und Haustiere, ca: 19% Marktanteil
O e tlS * 2016 Umsatz USD 4,9 Mrd., Gewinn USD 0,9 Mrd., ca. 9.000 Mitarbeiter
L * Ziele 2012-2017: Umsatzwachstum > Marktwachstum,
Gewinnwachstum > Umsatzwachstum

GroRe Stetigkeit des Geschaftsmodells basiert auf

»  Guter Diversifikation der Umsatzstruktur: Nutztiere (64%) und Haustiere (36%), 8 “Kern”-Spezies (Rind, Schwein, Huhn, Fisch,
Pferd, Hund, Katze, Vogel), 120 Lander, >300 Produkte in 6 groRen Produktgruppen (z.B. Anti-Infektiva, Impfstoffe, Parasitizide)

»  Weitestgehender Konjunkturunabhangigkeit der Nachfrage sowohl bei Nutztieren als auch bei Haustieren

Nachhaltigkeit des Umsatz- und Gewinnwachstums basiert auf

* Nachhaltigkeit des Marktwachstums von 5-6% p.a. auf USD 29 Mrd. in 2016, angetrieben durch Haustiere (Medizinalisierung 1,
Besitz 1) und Nutztiere (Globaler Proteinbedarf +73% im Zeitraum 2010-2050, vs. Bevolkerungswachstum von +32%)
»  Geringer Bedeutung von Generika im Vergleich zur Humanmedizin

v

Auch die Subindustrie Pharmaceuticals birgt Investmentalternativen
jenseits ,,ausgetretener Pfade*”

Quelle: Zoetis, WHO, Merril Lynch, nova funds Seite 32
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